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Preis-
und

Produkt-
sicherheit:

Wind-
hager

setzt auf
innovati-
ve Pellets-
Technol-
gien und
Preissta-
bilitäts-
pakete.

Erneuer-
bare
Energie-
träger:
Werden
europa-
weit stark
gefördert.
Neue Pro-
duktent-
wicklun-
gen – wie
z. B. Fire-
WIN von
Windha-
ger – er-
leichtern
den Um-
stieg auf
Pelletshei-
zung auch
im Alt-
haus-
bestand.
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Windhager: Preisstabilität und Produktsicherheit

„Preissicherheit muss
gewährleistet sein“

mit Manfred Faustmann

jungen Brennstoff handelt,
dessen Entwicklung man
natürlich besonders genau
beobachtet hat. Betonen
möchte ich in diesem Zu-
sammenhang, dass wir jetzt
bereits über einen längeren
Zeitraum einen sehr günsti-
gen Pelletspreis haben. Aus
diesem kurzfristen Preisan-
stieg haben jedoch – hof-
fentlich – alle gelernt und
sind sich bewusst gewor-
den, wie verantwortungs-
voll man mit dem Vertrau-
en des Konsumenten um-
gehen muss.
BWL: Aber wie kann man
eine Wiederholung so weit
wie möglich ausschließen?
Windhager ist ein Vorreiter
bei der Setzung von Maß-

nahmen zur Stabilisierung
des Pelletspreises. Durch
das „Windhager-Pellets-Si-
cherheitspaket“ garantie-
ren wir unseren Kunden in
sieben Bundesländern für
die nächsten Jahre Preis-,
Qualitäts- und Versor-
gungssicherheit. Zur Zeit
befassen wir uns äußerst
intensiv mit der Ausarbei-
tung von längerfristig wirk-
samen Konzepten zur weit-
eren Stabiliserung und Be-
rechenbarkeit des Pellets-
preises.

Sanierungsbedarf
BWL: Beim Thema Heizen
geht es ja nicht nur um Er-
sparnisse für das eigene
Haushaltsbudget, sondern
auch um die dringend erfor-
derliche Reduktion der CO2-
Emissionen. Hier ist der gro-
ße Althausbestand aller-
dings ein Problem . . .
Faustmann: Ja, viele dieser
Gebäude gehören dringend
saniert. Vor allem ther-
misch. Was den Heizungs-
tausch selbst betrifft, konn-
te Windhager gerade auch
im Sanierungsbereich sehr
erfolgreich mit innovativen
Technologien punkten, die

einen Umstieg auf moder-
ne Pelletsheizlösungen we-
sentlich erleichtern. Vor al-
lem auch durch den Fire-
WIN. Da hier kein eigener
Raum für die Heizanlage
mehr notwendig ist, er-
leichtert er wesentlich den
Heizungstausch.
BWL: Stichwort Innovation.
Windhager fällt immer wie-
der durch die Entwicklung
fortschrittlicher Technolgi-
en auf.
Faustmann: Natürlich ha-
ben wir hier als Marktfüh-
rer im Kernland der Pellets-
kesselentwicklung einen
gewissen Vorsprung – und
auch eine Verpflichtung.
Bei unserer Entwicklungs-
arbeit gelten wir zwar als
sehr fortschrittlich, aber
auch als besonders genau
und vorsichtig. Unsere Pro-
dukte werden erst nach
ausführlichen internen und
externen Tests und Dauer-
versuchen für den Verkauf
freigegeben. Dafür können
wir allerdings auch als ein-
ziger Heizkessel-Hersteller
vom ersten Serienkessel an
eine Fünf-Jahres-Vollga-
rantie anbieten.
www.windhager.com

Heizen heißt das The-
ma des Jahres 2008.
Deutlich auf Erfolgs-
kurs: Pelletsheizungen.
BWL sprach mit „Wind-
hager“-Chef Manfred
Faustmann.

Prozent der weltweiten
Gasreserven innerhalb der
EU-Mitgliedsstaaten. Diese
Vorräte sind also endlich,
die Förderung wird immer
aufwendiger – und daher
auch immer teurer. Dazu
kommt noch ein weltweiter
Nachfrageanstieg. Also kei-
ne guten Rahmenbedin-
gungen für günstiges Öl.

Weltweit sind sich alle
Fachleute einig – an den er-
neuerbaren Energieträgern
kommt in Zukunft sicher
niemand vorbei.

Risiko Pelletspreis?
BWL: Viele Konsumenten
sind jedoch noch immer in
Bezug auf die Preisstabilität
von Pellets verunsichert.

Faustmann: Eine seriöse
Preisdiagnose kann nie-
mand erstellen. Meiner
persönlichen Einschätzung
nach hat zu dieser Verunsi-
cherung des Konsumenten
durch einen kurzfristigen
Preisanstieg vor allem auch
beigetragen, dass es sich
bei den Pellets um einen
vergleichsweisen relativ

BWL: Herr Faustmann, ste-
hen wir jetzt am Beginn des
endgültigen „ Aus“ für fossi-
le Brennstoffe?
Faustmann: Laut Experten-
gutachten befinden sich le-
diglich 0,6 Prozent der welt-
weiten Öl- und nur zwei

Im
Gespräch

HAG: Keller-Aktion
Der bekannte österreichi-
sche Fertighaushersteller
aus Niederösterreich ist
bereits seit fast 30 Jahren
bekannt für seine ökologi-
schen und hoch wärme-
gedämmten Häuser.
Zu einem schönen Haus
gehört aber nicht nur ein
solides Fundament, son-
dern auch ein ordentlicher
Keller.
HAG bietet daher ab sofort

zu jedem HAG-Haus einen
industriell und maßge-
schneiderten Fertigkeller
(samt Bodenplatte, mit al-
len Wänden, Innenstiege,
Fenster und Decke) zu
sehr günstigen Aktions-
preisen an.
Nähere Informationen:
Zentrale: 02236/64 190
Steiermark: 0316/29 28 86
oder auch unter:
www.HAG.at
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